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SÜREKLİ EĞİTİM MERKEZİ


SATIŞ VE PAZARLAMA
TARİH

:03 Aralık 2013
SAAT

:10-00-17:00
SÜRE

:6 Saat

YER


:BODTO Konferans Salonu

ÜCRET

:Ücretsiz

EĞİTMEN
:Doç.Dr.Mehmet Marangoz
HEDEF


Değişen pazarlama ve artan rekabet sonucunda yöneticilerin ve çalışanların satış ve pazarlama faaliyetlerini daha etkin kullanabilmelerini, doğru Pazar payını hedef olarak belirleyebilmeyi, firma karlılığını arttırarak stratejiler oluşturabilme alışkanlığı kazandırmak hedeflenmektedir.
İÇERİK:
· Pazarlama
· Pazarlamanın değişen yüzü

· Pazarlama çevresinin analizi

· Pazarlama stratejileri ve planları geliştirmek ve uygulamak

· Pazarlama karması elemanların dizaynı

· Güçlü markalar yaratmak

· Hedef pazar seçimi

· Güncel pazarlama yaklaşımları

· Örnek uygulamalar
· Satış

· Satış yönetimi ve kişisel satış

· Satışta iletişimin önemli ve rolü

· Başarılı satıcının özellikleri

· Başarılı satış aşamaları

· Satışta yapılan en önemli hatalar

· Satışı kapatma

· Örnek Uygulamalar
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